28

ROPORTAJ

Eren Kalip 2000 M? / Lik Yeni Yerinde
Bisyimeye Devam Ediyor

ren Kalip Firma Sahibi Re-
cep Elyigit ile yaptgmiz
sdyleside sorularnmizi su se-

kilde yanitladi;

2018 yih planlanniz nasil gidiyor ?
2018 yili olduk¢a zorlu ekonomik
ve piyasa kosullarinin yasandidi bir
yil oldu, oluyor. Yilin basinda herkes
gibi bazi tahminlerimiz vardi fakat
tahminlerin de 6tesinde durumilar-
la karsi karslyayiz. Bir tarafftan da
piyasa olarak bu gibi durumlar kar-
sisinda tecribeli oldugumuzu da
paylasmak isterim. Kriz ddnemileri
farkll bir bakis agisi ile degerlendi-
rimelidir gérastindeyim. Ornegdin;
Cin‘ce de firsat ve kriz ayni keli-
medir. Bizde kriz dbnemlerini her

zaman firsat dénemileri olarak de-
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dénemine girmis bulunmaktayiz.

Bugune kadar iki ayn yerde toplam 900 m2 * lik bir alanda faaliyet gosterirken , bugln
itibariyle toplam 2000 m? ‘lik fek kapall alanda faaliyete gecmis bulunuyoruz . Bdylece
artik atélye den cikip , fabrika olma yolunda ilk adimi atmis olduk. Kalip imalatinin ve
kalipp denemelerinin artik tek ¢ati altinda yapilacagdr ve git — gel ve getir — gotar gibi
vakit kayiplarnin doha az olacagdl , daha verimli ve daha efektif bir calisma ve Uretme

Eren Kalip Firma Sahini Recep Elyigit

gerlendiriimesi gerektigini dusinU-
yoruz. Tum dinyada ve Ulkemizde
zorlu ekonomik kosullarin yasandidi
bu gunlerde blyUmeyi secme ka-
ranmizi da bu sekilde acikliyoruz.

Yerimizi bUyUtlyoruz. Ekibimizi bu-
yUtlyouz. Kapasitemizi arttinyoruz.

Bizim icin her zaman surdurulebilir
hareket etmek dénemli oldu. Kosul-
lar ne olursa olsun, planladigimiz
sekilde 2018 senesinde de hedef-
lerimiz dog@rultusunda ilerliyoruz.

Sektdérde zorlu rekabet kosulla-
n oldugunu biliyoruz . Bu konuda



neler séylemek istersiniz ?

Bizi guveniyle yillardir destekleyen
bir musteri grubumuz var. Bu hem
cok guzel hem de bize bUyuk bir
sorumluluk yUklUyor. Hata yapma
[UksumUz yok. Bize fteslim edilen
projeleri en dogru sekilde so-
nuclandirmak durumundayiz. Bu
konuda her zaman musteri cep-
hesinden bakabiliyor olmamiz,
yillardir bizi rakiplerimizden ayiran
en buyuk &zelliklerimizden bir ta-
nesidir. Bugine kadar iki ayrn yerde
foplam 900 m? * lik bir alanda fa-
aliyet gosterirken , bugun itibariy-
le toplam 2000 m? ‘lik tek kapal
alonda faaliyete gecgmis bulunu-
yoruz.Béylece artik atdlye den

clkip, fabrika olma yolunda ilk adi-

mi atmig olduk. Kalip imalatinin ve
kalp denemelerinin artik tek cat
alfinda yapllacadi ve git - gel ve
getir — gbtur gibi vakit kayiplarinin
daha az olacagdi , daha verimli ve
daha efekfif bir calisma ve Uretme

dénemine girmis bulunmaktayiz.

Kapasite arttirmak sadece yeni
makine alarak olmuyor. Bircok bi-
leseni olan bir problemi ¢cdzer gibi
adim adim hareket etmek gereki-
yor. Kapasite arttinrken kaliteden
ve taahhUtld  ferminli islerinizin
zamaninda feslim edilmesinden
taviz vermemeniz gerekiyor. Tum
siparisleri zamaninda bitirmek ve
teslim etmek ve devreye almak

gerekiyor. Su anda toplam 38 kisilik
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bir ekiple hizmet veriyoruz ve ¢ok
yakin bir zamanda istedigimiz % 50
‘lik kapasite arttinmi igin 60 Kisilik
bir ekibe sahip olmamiz gerekiyor.

Son ddnemlerde yasananlar sizi
firma olarak nasil etkiledi?

Daha 6nce belirttigimiz gibi krizleri
firsatlara ddnusturmek ve bu dod-
nemi iyi idare etmek gerekiyor. Biz
de Eren Kalip olarak bunu yaptik,
Daha
¢ok ihracat bazl ¢alishgmiz ve

yapmaya devan ediyoruz.

Ulkemize ddviz girdisi kazandirdidi-
miz i¢in gurur duyuyoruz. DUnyanin
dért bir yanina inracat yapiyoruz.
Hepimizin daha ¢ok ¢alisip daha
cok Uretmesi gereken zamanlar-
dan gegiyoruz. Bu zamanlar en
pozitif sekilde sonuglandirmamizin
yolu daha ¢ok calismaktan, daha
Gcok Uretmekten ve yurt ici ve yurt
disinda daha ¢ok satis yapmaktan
geciyor.

Biz bu dbnemi ayni zamanda bir
kendimizi degerlendirme ve gelis-
firme ddnemi olarak da ele aldik

ve degerlendirdik.
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