60

ROPORTA]J

Eren Kalip Olarak,
Rakipsiz Olmanin Sorumlulugunu Tastyoruz

‘ Bizi rakiplerimizden ayiran en buyudk ézellik, bu gine kadar i¢ piyasa gibi ihracata da her zaman
gereken dnemi gbstermemiz oldu.

ren Kalp Firma Sahibi
Recep Elyegit réportaj soru-

lanmizi su sekilde yanitlad;

Zorlu bir 2018 yilini geri de birakhk.
2019’un ilk ceyregini de geride bi-
rakiyoruz. Bu dénem Eren Kalip i¢in
nasil gegiyor ?

Evet , 2018'in Temmuz ayindan ifi-
baren hesaplayamadigimiz sekilde
gelisen bir ekonomik surece girdik.
Bu tUr ekonomik strecler firmalari
zorladi@r gibi, kendilerine dénup
bakmalarni saglayan , eksik kaldik-
lan yonleri giderdikleri bir stre¢ olo-
rak degerlendirilebilir. Bizde bu se-
kilde davranarak bu zorlu surecte
yatinmlar hiz kessneden yolumuza
devam ettik diyebilirim.

Bizi rakiplerimizden ayirran en bu-
yuk ozellik Ju gune kadar ic pi-
yasa gibi ihracata da her zaman
gereken dnemi gbstermemiz oldu.
Aslinda herkesin  bildigi bir seyi
séyliyorum ama tekrar etmek de
fayda var , ihracat
icin ¢cok dnemli.Dunya ile rekabet
edebilecek Urlnlere sahibiz. Insan
gucumuz , alt yapi
hep global &lgllerdeyken ,
den bUtun dunya bizim Urdnlerimizi
kullanmasin ? Biz bu bakis acisini
¢ok seviyoruz. O nedenle de hep
bir adm o6nde olmamiz gerekti
gini dustnerek calislyoruz.
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Kendimizi gelistiriyoruz. Baska bir se-
kilde ifade etmem gerekirse , rakip-
sizolmanin sorumlulugunu taslyoruz.

ihracat pazarlannda ne gibi argii-
manlar sz konusu ?

Sorunsuz , temiz imalat , vaktinde
séylediginiz gun Aranu teslim etmek
ve acllan sandiktan farkli bir rdndn
clkmamasi gibi argumanlar siralo-
nabilir. SUrddrdlebilirlik saglamak is-
tiyorsak verdigimiz sdzleri dogru bir
sekilde yerine getirmek gerekir. SUr-
durdlebilirlik bizim igin cok dnemli .
Cok inandigimiz ve misyon olarak
edindigimiz  konulardan  birisidir.

daral-
Cun-
ki civar (lkelerde kotasal ve
kendi iclerinde ki problemler-
den dolayi sorunlar s6z konusu.

ihracat  pazarlannda
malar oldugu séyleniyor.

Bu konuda ne sdylemek istersiniz ?
Evet , tabii ki bes sene dnceki ko-
dar fazla ve potansiyel ihracat
pazarlarimiz maalesef yok. DUnya
cok buyUk bir calisma alani. Bir strd
gidimemis , kesfediimemis yerler
var. Ben size sdyle bir sey sdylemek
istiyorum. Kotasal olarak zorlasan
ihracat pazarlannda bile vyillardir
kurmus oldugumuz dogdru is birlikleri
neticesinde bugun hala is yapabi-
liyoruz. Zamaninda ihracata dogru
yatinm yoapmamis , i¢ piyasada ki
bolluk nedeniyle ihracati gereksiz
bir harcama kalemi olarak gérmus
firmalar bugn bunun sikintisini ya-
siyorlar.



